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Zatozmy, ze chcemy by klient musiat co najmniej 25 razy sktada¢ prosbe o obnizke ceny o
zatozony przez system upust p. Wtedy zalezno$¢ pomigdzy ceng poczatkowo wyswietlana, a ta
ponizej ktorej algorytm nie moze zej$¢ zgodnie z zasadg procentu sktadanego przedstawia si¢
nastepujaco:

1-p)®® * Cena pocz = Cena limit
P Y _

Po prostych przeksztalceniach warto$¢ upustu daje sie¢ wyliczy¢ nastepujaco:

p — 1 _ e25*ln(Cenaflimit/Cena . pocz)

W algorytmie wyliczajagcym warto$¢ upustu mozna przyjaé pewne usprawnienie, ktore kazdy
kolejny upust pomniejsza jeszcze o pewien ustalony procent np. 10%, co spowoduje, ze stopniowo
cenowe ustepstwa systemu beda coraz mniejsze i tagodnie podaza do ostatecznego braku ustepstw.

Algorytm powinien tez uwzglednia¢ upust wynikajacy z zakupu wigkszego wolumenu
towarow. Mozna go uwzglednia¢ np. przez zastosowanie ponizszego wzoru:

Cena_limit =10 * Cena_limit_absolutny / In(Ile_sztuk)



