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Zbieranie danych o eksperymentach użytkowników z negocjatorami cen:
• na podstawie IP
• na podstawie rejestracji i logowania
• motywowane bonusem

Rozważane bonusy stopniowane:
1. Za obniżenie sobie ceny zakupu do zadanej wartości – e-mail z gratulacjami od Politechniki 

Poznańskiej.
2. Za kilka razy powtórzone osiągnięcie downloading PDF z artystycznie wypisanym 

dyplomem z nazwiskiem bohatera.
3. Za systematyczne osiągniecia z wszystkimi przedmiotami w obrocie – downloading lub link

do gry zrobionej przez studentów.
4. Za systematyczne osiągniecia z wszystkimi przedmiotami w obrocie – prezent fizyczny 

książeczka lub gadget wysyłany pocztą z politechniki.

 


