Sklepy Iinternetowe



WYyszukiwarki

Wyszukiwanie konkretnych podstron

SEO

— Pozycjonowanie

— Optymalizacja
Samodzielnie czy zlecanie?
Jakie wyszukiwarki?

A moze ptaci¢ wyszukiwarkom?



Proces SEO

Dobry sklep z dobrym asortymentem
Zgodnosc ze specyfikacjami CSS i XHTML
Strony z unikalnymi <title> | <description>
Przyjazne adresy stron

Sitemap

Dodawanie taczy do sklepu



Program partnerski

* Program partnerski dla ,sprowadzaczy”
» Korzysci z programu partnerskiego
— Odcigzenie w promocji sklepu przez
partnerow oni bedg tez ponosic jej koszty
— Wyszkolimy nowych partnerow do promocii
— Zaptacimy parnerowi tylko, gdy przyniesie
dochdd

« Ograniczenia branzowe



Cechy dobrego programu partn.

* Bezptatne uczestnictwo

* Wykorzystywanie cookies

* Wykorzystywanie tgczy referencyjnych

* Dtugi czas trwania cookies

« Korzystne prowizje

* Partner nie musi angazowac sie w obstuge



Sklep z programem partnerskim

* Dobry menadzer

« Jasna polityka antyspamowa
* Wyptata od okreslonej kwoty
« Jasne | klarowne zasady

» Jak najmniej biurokracii



Program partnerski

* Rodzaje prowizji
— Prowizja bezposrednia
— Prowizja wieczna
» Jak rozwijac program?
* Program partnerski a lojalnosciowy



Czego potrzebujemy?

Odpowiednia infrastruktura
Zdolny menadzer

Silnik programu partnerskiego
Przygotowanie prawne
Instrukcje

Materiaty dodatkowe



Schemat programu partnerskiego
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Program partnerski

* Prawo a programy partnerskie

 Jak skonstruowac regulamin programu
partnerskiego

— Definicje

— Kto moze uczestniczyc?

— Polecanie

— Informacje o wynagrodzeniach

— Sposob promowania

— Bezpieczenstwo | ochrona danych osobowych




Pasaze handlowe

Olbrzymi ruch

Prestiz ze wspotpracy
Optaty

Przysztosc
Skutecznosc¢
Najwazniejsze

— Pasaz.onet.pl

— Pasaz.wp.pl
— Zakupy.interia.pl



katalogi sklepow

Katalog a pasaz

Jak dziatajg katalogi sklepow
— Proste katalog!
— Zaawansowane katalogi

Korzysci z uczestnictwa
Dlaczego powstajg katalogi sklepow
Katalogli zaawansowane



wyszukiwarki produktow

Kto zyskuje?
Jak to dziata od strony klienta
Jak to dziata od strony sklepu

Czy kazdy moze wspolpracowac z
porownywarkami

lle na tym zarobimy
Zestawienie porownywarek

Polityka cenowa a pasaze, katalogi |
porownywarki



